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关于安博教育集团

安博教育集团始创于美国硅谷，2000 年回到中国发展。

安博自创立以来，历经核心技术体系创建及全线自主知识产权软件产品推广阶段、互联网技术与教育服务融合互动发展阶段。安博教育集团率先倡导“构建中国自己的开放式网络教育平台”并最早实践研创出教育部鉴定并符合国际标准的网络教育平台，安博士全国信息技术标准化委员会教育技术分技术委员会的核心创建成员，是国际化软件工程高级人才培养体系、实训体系、园区实训基地的倡导者和最早实践者。安博旗下拥有安博软件（Ambow Software、）、安博教育（Ambow Education ）、安博培训（Ambow Training ）、三大核心业务品牌，并通过这三个核心业务品牌之间的互动与融合来相互促进、共同发展。

多年来，安博始终以创新的理念、务实的行动来推动网络信息时代的中国教育服务业的发展。安博真正把传统教育资源、网络技术资源与个体教育需求整合了起来，并已形成规模，领导了中国教育服务发展的方向。
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安博亚威能为您做什么?

——我们为您提供完备的加盟支持服务！
亚威公司成立于2001年，是具有八年历史的高新技术培训企业，业务范围囊括了思科CCNA培训、CCNP培训、CCIE培训等。开办时就在全国首次提出“全CCIE讲师”授课概念。同时在2002年推出了中国最完善的远程在线实验室与中国最大的Cisco在线论坛，并在当年推出了“CCIE直通车”的概念，2004年亚威又推出了全新的CCIE课程与CCIE集训营的培养模式。历年来，亚威公司获得了“最佳IT培训奖”、“最受大学生欢迎的10大培训机构”、“网民最喜欢的10大IT培训机构”等称号，深受学子与培训界的推崇。在多年的运营过程中，亚威与Cisco、Nokia、Ericsson、Lenovo、Motorola、IBM、HP、NIIT等国际知名的IT企业均建立了良好的合作关系。为各大知名企业提供了一大批网络技术高端人才。在08年的数据统计中，中国3300多名CCIE，其中1/3为亚威培训学员，堪称Cisco培训的领军机构。


思科培训市场

——抓住机遇，迎接成功！

亚威公司在经过8年的成功运营后，已经占有了目前中国思科认证培训市场近50%的市场份额。但由于随着中国网络建设的逐步展开，除了北京、上海、广州等地的思科认证市场也在逐步的苏醒过来。特别是在目前金融危机的大的社会环境下，作为世界上金牌认证之一的思科认证必将受到更多人的推崇，所以整个思科认证培训行业还是处于一个高速膨胀的上升期。为迎接膨胀迅速的思科培训市场，亚威也适时的推出了网上课堂平台，同时也在战略上做了大的调整，整个公司将以合作联盟的形式向中国各大市场辐射发展。而网上平台的推出，既确保了合作伙伴前期不需要投入过多的资金，也保证了运营中心的学员学习和做实验的质量，可谓是实现了亚威与合作伙伴的双赢。而随着公司新的培训业务的展开，公司必将具有更加可观的市场前景，亚威中联科技有限公司欢迎您的加入。

选择思科，选择成功！
加盟亚威，您准备好了么！？

课程体系

——给予您完善的支持！

1.1 思科认证CCNA、CCNP、CCIE课程培训

公司从2001年创建后，就引入了“全CCIE讲师”的培训方式，无论是CCNA、CCNP还是高端的CCIE，在讲师的质量与试验设备都保证的情况下，通过率都是全国最高的。

1.2 CCIE集训营

2004年，亚威在原有CCIE课程基础上，提出了CCIE集训营的概念。该培训模式模仿西点军校的培训方式，让学员在9个月的封闭学习时间内，集中精力于CCIE技术，加以CCIE讲师一对一辅导，保证学员的学习质量。

1.3 企业培训系列课程

作为近几年兴起的培训模式，企业培训现在的市场发展迅速，亚威在06年提出了自己的企业培训系列。有了5年的辛苦耕耘，亚威与各大IT企业都有良好的合作与交流，所以企业系列的培训课程作为亚威新的培训产品，一经推出就取得了良好的市场效益。

1.4 网上课堂

2008年，亚威在已有的课程基础上，与思科网讯联合推出了思科网上课堂平台，该平台采用视频直播方式，由亚威资深CCIE讲师实时授课，学员可以不受地域限制学习到各种思科网络课程。目前，基于该平台的网上课程已经推出，也在众多学员中引起了广泛的反响。

合作政策
——让合作伙伴前程无忧！

亚威教育以合作联盟的方式发展合作伙伴。在全国各级城市建立“亚威Cisco授权培训中心”，亚威为合作伙伴提供运营支持。

亚威根据全国不同省市划分一级运营支持和二级运营支持。各级运营支持费用划分如下：

	
	一级运营支持
	二级运营支持

	运营支持费
	20万元/年
	10万元/年

	保证金
	50000元
	50000元

	授权方式
	加盟合作伙伴根据业务需要可于所在城市设立若干个教学点，授权方不得在该城市再授权建立培训中心，要求加盟合作伙伴采用统一的VI、CI装饰、装修。

	运营支持
	授权方提供面向Cisco课程体系的咨询顾问岗前培训，Cisco讲师岗位技能培训，协助搭建实验室，协助制定市场策略。

	利润分成
	全年营业额*20%
	全年营业额*25%

	实验室租用
	机架租用价格5折优惠
	机架租用价格6折优惠


（1） 运营支持费是亚威拓展新市场的优惠条件。

（2） 以上合作方式合同期为三年，运营支持费首付不低于70%。

（3） 保证金是合作伙伴承诺在合同期内严格履行安博亚威协议的一种象征性保证。在签订协议同时一次性交纳保证金。合同期满，如合作方无违约行为，公司将保证金一次性足额退还合作伙伴。

（4） 运营支持费包括安博亚威对运营中心的各项支持费用，合作伙伴可在支持服务中找到相关条款。

（5） 以上两种方式，不包括：北京、上海、广州、深圳。
申请流程
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运营支持服务

开业前
——千分的准备才可能带来百分的收益！
●培训中心选址：按照亚威教育对思科认证培训中心位置的要求，综合考察当地的商业区、居民区、交通、学校、企业的分布情况，由亚威教育前期支持人员协助合作伙伴进行选址。
●机架设备采购无疑是思科培训最重要的一环。亚威将派专门的技术人员负责协助合作伙伴购买CISCO相关机架设备，并安装调试。同时亚威也会为加盟伙伴提供亚威专有的机架管理平台，为合作伙伴安装调试。
●培训中心工作人员的培训、考核、认证（包括负责人培训、咨询师培训、教师培训、课程培训）；培训中心经确认后的工作人员统一参加由亚威教育统一组织的训练营，系统学习培训中心运营标准化管理的方方面面。 
●授权培训中心的品牌使用权，并提供教育部网络工程师证书的颁发权以及CISCO WTP 中国独家代理培训中心的授权使用说明。
●培训中心市场环境调查：亚威教育相关配出人员协助授权中心工作人员彻底了解中心市场环境、竞争对手、媒体环境等，制定出中心未来的市场推广策略和方式方法。
●由亚威公司为合作伙伴提供相关的网页支持与宣传优化支持，并根据合作伙伴的要求做一定的调整。
●由亚威公司为合作伙伴提供讲师培训，并协助运营中心对讲师进行考核，确保运营中心的教学质量。
●亚威公司会为合作伙伴提供相应的办公系统，并为培训中心工作人员做相关的技术培训。

开业后
——完美的支持服务助力加盟中心！

●员工培训完成后，由安博亚威定期通过WebEx平台对培训中心进行前期的招生辅导工作。 
●远程实验室：亚威现拥有中国最完备的CISCO培训远程实验室，在培训伙伴业务展开后，如有机架困难，可与安博亚威协商使用远程机架解决。
●中心招生市场推广：招生媒体选择、广告投放频率、市场活动的策划、中心活动的策划以及合作招生指导。
●授课体系管理：讲师的定期培训，授课技巧的讲解以及新的题库与授课课程的培训。
●中心招生接待：咨询师日常管理、咨询师接待技巧的培训、招生接待示范与指导、日常工作报表的填写。
●中心日常管理：协助中心主任落实岗位规范。

●学员日常管理：学员的日常管理、学员活动的组织与实施、学员的沟通与了解、学员的升班组织。
成熟期
——在成功的道路上越飞越高！
亚威会为培训中心提供相关企业培训与考试中心的业务模式，同时也会为运营中心提供亚威考察过的课程实训体系与新的IE培训课程。
●企业培训项目：作为亚威今年蓬勃发展的新项目，亚威将为合作伙伴提供丰富的企业培训案例与解决方案。
●VUE考试中心：亚威的盈利模式之一，在培训中心进入正轨后，亚威也可帮助合作伙伴申请考试中心业务，并为合作伙伴提供培训指导。
●实训课程体系与IE课程：亚威还在根据市场情况不断的创新，包括CISCO已推出的语音IE和无线IE，亚威都将为合作伙伴提供完美的培训方案。
●中心日常管理：亚威会定期派专门的支持人员为运营中心提供支持服务。

合作申请书

安博亚威加盟合作申请书

愿与贵公司联盟合作开办“亚威Cisco授权培训中心”，销售思科培训以及相关系列产品，并按照安博亚威统一模式组店经营，现将《联盟中心申请登记表》如实填写如下。依给予授权。另我填写的内容和提供的资料，请贵方保密。

	申请经营地
	
	填写时间
	
	

	申请人姓名
	
	性别
	
	民族
	
	

	出生年月
	
	籍贯
	
	

	身份证号码
	
	发证机关
	
	

	手机
	
	现在住址
	

	电话
	
	工作单位
	

	项目启动资金
	
	期望投资回报率
	

	受聘记录
	

	自营记录
	

	加盟理由
	

	对亚威的建议
	

	期望运营支持
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